
06‐7178‐8349

ＦＡＸＴＥＬ セミナーご紹介者

〒住 所

＠
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社 名

■お問合先■ 新規開拓支援センター ０３-3861-7889 （担当：山下・山田まで）

(有)新規開拓支援センター販路拡大セミナー事務局 宛 お申込みFAX番号

営業設計コンサルタント

● 平成２６年 ５月1６日（金）9時３０分開場１０時 開始 12時 ３０分終了

● 営業にご縁の薄い業界・業種を中心に、時代背景・業界特性・
個人特性に合ったＰＲ方法を指導。

● 個人事務所（士業）の営業支援セミナーへ登壇し定員を超える

集客で毎月連続で１２回アンコール開催、約250名を集客。

● 平成25年中小企業に向けた販路拡大セミナーを東北3県でスタート。
福島県では県内全部の銀行、信用金庫と東北経済産業局が協力
し 同セミナーを開催。

● 中小企業庁の専門家派遣の施策により、風評被害下の六次化支援
や農商工連携モデルの販路拡大指導を展開。

※参加票を送付致します

□セミナーに申し込む □次回の案内が欲しい □今後案内は必要ない

講演 10：00～12：10

お名前

セミナー参加 □１名 □２名

主催：中小企業の安定経営を応援する士業の会
主催 ： 新規開拓支援センター

地銀が本業支援で協力！関西の商工会も開催！東京、神奈川では印刷会社の主催で大反響！

ゲスト講師紹介

※左記□内にレ印をご記入の上、ＦＡＸして下さい。

１．展示会やマッチングイベントで新販路を
見つけた製造業の対策事例

● 会場：大阪市中央区大手前1丁目3番49号ドーンセンター

● 参加費：無料 ●定員：２0名

主催：山口県 山口商工会連合会 他、
協力：三井住友海上
後援：商工会議所連合会 山口銀行 他

【会員企業向け『販路拡大ワークショップ』】
主催：
仙台銀行ビジネスクラブ

【山口県 『販路拡大ＩＴ活用セミナー』】

２．漁業の六次化対策、ＤＭを営業ツールに
変えて行う販路拡大対策事例

３．営業経験の無い、農業や食品メーカー
でも簡単にＰＲが出来る対策事例
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４．現場で使われた実際のツール紹介

５．実際の企業の営業診断結果例を公開

山田英司氏

懇親会ランチ（自由参加）
1３時～１４時 実費1,000円程度

※お席の関係で定員になり次第締め切らせて頂きます。

セミナー講師を交えて

ご参加の方は、最下部の申し込みに
チェックお願いたします。（席確保のため）

懇親会参加 □１名 □２名

山田英司氏

事例紹介 12：10～12：30 主催者

・ 小企業向け〝営業ツール〟活用例の紹介


