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      ■お問合先■   新規開拓支援センター ０３-3861-7889 （担当：山下・山田まで）        

セミナー運営担当：(有)新規開拓支援センター 士業お世話事務局 宛 お申込みFAX番号

営業設計コンサルタント  

懇親会参加    □１名 □２名                 

 ● 平成２５年 9月19日（木）9時３０分開場 

  ９時５０分 開始  12時 １５分終了                  
● 会場：住友クラブ（肥後橋駅上）          

●参加費  :  ３,000円 

１.最短の関与先獲得は援軍活用。その「いろは」 
２.営業戦略に則った失敗しないセミナーのやり方  

３.開拓に必ず必要な〝士業の営業ツール〟紹介  

営業にご縁の薄い業界・業種を中心に、時代背景・業界特性・個人特性に合ったＰＲ 

方法を指導。全国の士業相談件数１４０件を突破！！顧問指導は東京・神奈 

川・大阪・兵庫で現在２０士業事務所以上。一般企業向けには、各県や金融機関等 

の協力や中小機構の後援を受け「販路拡大セミナー」を全国的に今秋展開。 

自由参加で懇親会ランチ 
12時半～13時半 実費1,000円程度 

※参加票を送付致します 

□セミナーに申し込む  □次回の案内が欲しい □今後案内は必要ない   

（第１部）   士業の営業方法の指導 

先生を助ける「武器活用」「援軍づくり」「継続フォローの方法」を一挙紹介！！ 

 

お名前 

（第２部）  「紹介獲得の武器 」    事例紹介 

・紹介獲得が実現するツールの作成事例 
・「ツール作成＆使い方研修」のご案内 
 （士業２４名完成済み展開中） 

 セミナー参加  □１名 □２名 

                        主催 ： 中小企業の安定経営を応援する士業の会 共催：三井住友海上 大阪北支店  
主催 ： 新規開拓支援センター 
協力：山田英司事務所  森の印刷屋 

アンコール１２回開催のセミナー講師と３つの士業グループ勉強会から生まれた 

●大阪住友クラブにて昨年より１２回開催３１０名を動員した士業の営業戦略セミナー 

プレゼン 
テーター 
新規開拓 

支援センター  
山下 睦夫 

ゲスト講師紹介 

（第３部）  「継続フォロー」     事例紹介 

・月額、数千円でできるメール配信法紹介 
・貴事務所に配信習慣を根付かせる 
 「配信定着化支援サービス」のご案内 
 （士業事務所、中小企業で展開中）                                                                    

●山田英司氏の指導と新規開拓支援センタースタッフのフォローで、関与先獲得 
 セミナーを体感開催。ツール活用のロープレなども実践した士業の営業設計勉強会。 

※営業設計勉強会は、セミナー参加 
 者の中から税理士・社労士・司法書 
 士・行政書士・コンサルタントが参加。 
 ５名×３グループが稼働中。 

プレゼン 
テーター 
新規開拓 

支援センター  
山田 卓司 

※営業ツール作成用の雛形プレゼント 

※セミナーは毎回
満員。食事会では 
情報交換と名刺 
交換に花が咲く。 

※左記□内にレ印をご記入の上、ＦＡＸして下さい。 


