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ＦＡＸＴＥＬ セミナーご紹介者

〒住 所

＠
Ｅ-mail
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■お問合先■ 新規開拓支援センター ０３-3861-7889 （担当：山田まで）

セミナー運営担当：(有)新規開拓支援センター 士業お世話事務局 宛 お申込みFAX番号

営業設計の専門家

懇親会参加 □１名 □２名

● 日時：Ｈ２9年 １月２6日（木）10時0０分 ～12時４0分

● 会場：住友クラブ（肥後橋駅） ● 参加費 : 無料

１.士業と士業以外の援軍の
見つけ方、作り方！

２.紹介者と関与先の両方に

喜ばれたツール活用
３.セミナー成功も営業ツールも

援軍が最大のポイント！

セミナー後自由参加で、

ランチ懇親会
同日13時～１４時
実費1,000円程度

※参加票を送付致します

□セミナーに申し込む □別日程の案内が欲しい □今後案内は必要ない

第１部 主な講演内容

お名前

セミナー参加 □１名 □２名

共催：三井住友海上 関西企業営業第五部主催 ： 新規開拓支援センター

金融機関・他の士業・商工団体・一般企業の営業スタッフと

上手に連携する方法とは！？

第２部 プレゼンテーション

※左記□内にレ印をご記入の上、ＦＡＸして下さい。

※セミナー参加者限定

協業のためのインタビュー代行の案内
気になる協業パートナー候補や、紹介実績の
ある協力者をあなたに代わってインタビュー
代行。その成果と実施メニューの紹介。

新規開拓支援センター

※ 9時30分より開場

山田英司氏
・復興庁や県の行う販路拡大プロジェクト（震災復興支援）で営業設計専門家として活躍。

・地方銀行の営業担当者や商工会指導員に経営者へのサポート方法を研修。

（特に税理士などの専門家を効果的に紹介する手法を指導）
・不動産会社と税理士の連携をプロデュースし、シニア市場への新サービスを開発指導。
・医療法人と士業の連携をプロデュースし、社会福祉法人の新サービスを開発指導。
・税理士と司法書士など士業同士の協業については東京、愛知、大阪を中心に関与先

にて推進中。
・保険代理店の営業研修を長年行う中で士業との連携を推奨。
・１０作目の営業専門書（女性事務員の営業戦力化）を執筆中。関与先の税理士事務

所などの事例を紹介し新年早々に発売予定。

協業の効率的展開方法

ゲスト講師

※ 広く告知致しますが、
今回のご参加の対象は

士業の先生方です。

●定員：２０名

協業 支援

セミナー


